《互联网思维下律师业的重新想象与定义》
课程大纲
第一讲、互联网的具体改变
传统行业的颠覆

新兴业态的涌现

技术正死磕想象

第二讲、互联网的抽象改变

一、行为方式

二、角色多向

三、信息传播

四、组织结构

五、商业模式

六、产业生态

七、思维方式

第三讲、互联网思维与合伙人思维

一、互联网思维

二、合伙人思维

第四讲、律师业的重新想象与定义

法律服务市场的重新想象与定义

互联网上的客户

互联网上的司法

网上的律师产品

律师事务所的重新想象与定义

1、投资会是什么样

2、组织会是什么样

3、门面会是什么样

4、办公会是什么样

5、分所会是什么样

6、分配会是什么样

7、律所管理什么样

三、律师个人的重新想象与定义

1、品牌如何推广（名片所刊不一样）

2、案源如何获得（熟人介绍作用小）

3、合同如何签订（客户我都不认识）

4、费用如何收取（在线免费很平常）

5、服务如何提供（线上线下是必须）

6、团队如何运转（虚实结合重协同）

7、客户如何维护（屏幕体温都要有）

第五讲、律师的对策与出路

一、战略转型  
二、业务重构   
三、组织改良

四、营销转向

五、哲学提升
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